Auto Kappe

Alle Wiunsche erfullt

Gebrauchtwagen Uber die ein-
schldgigen Internethérsen anzu-
bieten, ist fir die allermeisten
Héndler langst zum Standard ge-
worden. Bel der effektiven und
zeltsparenden Verwaltung der an-
gebotenen Fahrzeuge besteht aber
in vielen Betrieben noch Nachhol
bedarf. Genau fir diesen Zweck
hat die Kappe Autovertriebssyste-
me GmbH den . Online-Car-Dea-
ler” entwickelt. Mit dieser Soft-
ware konnen Autchandler die
Fahrzeugdaten verwalten, impor-
tieren und exportieren - schnell
und in heher Qualitat. Wir haben
ein komplett neues System entwi-
ckelt, das darauf ausgerichtet ist,
insbesondere die vielfaltigen indi-
viduellen Wiinsche des einzelnen
Handlers zu beriicksichtigen”, er-
klart Geschaftstiihrer und Firmen-
grinder Oliver Kappe

Gute Zusammenarbeit: Robert van "t Noordende vom Autohaus Schmidt & Séh-

net angeboten werden. Mit dem

Online-Car-Dealer haben wir den

zeitlichen Aufwand fir die Verwal-

tung der Fahrzeugdaten erheblich
reduzieren konnen”, betont der An-
wender. Auch biete es interessante

Zusatztunktionen. Der grofite Vor-

teil liege aber darin, dass das Pro-

gramm unzahlige Maoglichkeiten
der individuellen Gestaltung biete.

Zu den wichtigsten Funktionen des

Online-Car-Dealer zahlen:

b Datengualitats-Assistent:  Mit
dieser Funktion lassen sich bor-
senrelevante Ausstattungen ein-
fach und schnell optimieren. Der
Anwender erhalt

sofort einen

Uberblick, ob bei den Fahrzeu-
genwichtige, serienmaBige Aus-
stattungen fehlen oder vorhan-
den sind. Fehlende Ausstattun
gen kann das System selbst-
standig erganzen.

ne und Oliver Kappe, Geschéftsfilhrer der Kappe Autovertriebssysteme GmbH.

Rund 120 Handler nutzen das Sys
tem, das vor rund emnem Jahr auf
den Markt gebracht wurde. Einer
von ihnen ist Robert van't Noor-
dende, Geschaftsfilhrer des Auto-
Schmidt & Sohne mit
Hauptsitz im niedersachsischen
Celle. Allein die Volkswagen-Filiale
in Celle weist einen Bestand won
rund 1460 Gebrauchtwagen auf, die
selbstverstandlich Uber das Inter

hauses

» Ranking bei Mobile.de: Der An-
wender kann sich anzeigen las-
sen, an welcher Position unter
vergleichbaren Fahrzeugen sei-
ne Angebote auf der Internet-
borse Mobile.de erscheinen. Das
ermoglicht einen  schnellen
Uberblick.

» Bildereingabe bzw. -import: Je-
dem Fahrzeug lassen sich bis zu
12 Bilder zuordnen. Das Hinzu-
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fiigen der Bilder kann manuell
oder iiber die Importschnittstel-
le erfolgen.

» Firmenlogo auf den Bildern:
Alle Fahrzeugbilder lassen sich
mit einem Firmenlogo, einem
beliebigen Symbol oder einem
Schriftzug anzeigen.

» Platzhalter: Bei Fahrzeugen, fur
die noch keine Bilder vorhanden
sind, wird ein Platzhalterbild
hinterlegt. Erst nachdem ein
Fahrzeugfoto eingegeben st
wird das Platzhalterbild ersetzt
und das Fahrzeugfoto wird an-
gezeigl

b Reihenfolge der Ausstattungen:
Der Anwender kann selber fest-
legen, mit welcher Prioritdt be-
ziehungsweise Reihenfolge die
Ausstattungsdetails bei den On-
line-Borsen angezeigt werden

» Direkt aus der Fahrzeugverwal-
tung lassen sich Angebote und
Fahrzeuglisten mit allen Infor-
mationen und grofien Bildern an
Interessenten versenden.

Der Import der Fahrzeugdaten und

Bilder geschieht Uber speziell ent-

wickelte Schnittstellen. Ebenso

leicht lassen sich die Daten wieder
exportieren. Schnittstellen existie-
ren zu praktisch allen relevanten
freien  Bdrsen
sowie den Her-
stellerborsen

von Volkswagen
und Audi,

Renault, Skoda,

Seat, Toyota und

Opel.
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